


Queremos atraer 
talento joven, 

sumándonos a la 
transformación del sector y 

de los Colegios de 
Mediadores, apoyando y 

empoderando a las 
siguientes generaciones

¿Te 
sumas?

DE DÓNDE VENIMOS Y A DÓNDE VAMOS

Plantilla 
aseguradora es 

menor de 30 años

5,6%

De los 45 Colegios de 
Mediadores de España, son 

menores de 40 años

8%

Gerentes de 
Corredurías son 

mayores de 55 años

34%

Mediación que participa 
en los principales Eventos 
son menores de 40 años

9%

¿CUÁLES SON NUESTROS OBJETIVOS?
Fuente: ICEA 2022

20% 20% 20%
Colegiados/as sean 
menos de 40 años:

Conseguir que el 20% de 
las personas Colegiadas 

sean menores de 40 años.

20% representación 
joven en Juntas los 

Colegios:
conseguir  17 embajadores 
jóvenes en las Juntas de 
los Colegios (1 embajador 
joven en cada Comunidad 
Autónoma), así como tener 
el 20% de representación 
en las Juntas de menores 

de 40 años.

Conseguir mayor 
presencia de jóvenes 
en eventos del sector 

asegurador:

20% participación de 
jóvenes menores de 40 
años en los paneles y 

presentaciones de los Top 
congresos del sector. 



NUESTRO PROGRAMA 2025

Networking: Ampliación de la 

Red de Contactos y comparte experiencias 
entre los participantes del Programa.

Aportando mayor Visibilidad 
en jóvenes en el sector asegurador. 

Formación e 
Innovación: participación en 

un programa formativo que aborde distintos 
bloques temáticos y con el desarrollo de un 
proyecto de innovación de aplicación en el 
sector.

Online Presencial

65% 35%

7 meses45 horas

BLOQUES FORMATIVOS

• Bloque 3: Desarrolla tu Marca Personal (4 h)
Tu marca personal es tu aliada en tu carrera y te hará 
destacar frente a otras personas. Conoce como 
conseguir posicionarte como “referente” en redes, 
cómo utilizar distintas formas de comunicación para 
transmitir “autoridad” y cómo realizar un plan de 
acción para pasar de la “Visión a la Acción”.

• Bloque 1: Emprender con éxito (8 h)
Para poder transformar nuestro entorno primero 
tenemos ser conscientes de nuestras fortalezas y 
áreas de mejora, así como conocer el nuevo entorno 
y retos del mercado asegurador.

• Bloque 2: Conectividad y aplicación Inteligencia 
Artificial (IA) en el sector seguros (4 h)
Conoce ejemplos prácticos de cómo el sector aplica 
la IA, los modelos de Machine Learning y cómo 
transformar este aprendizaje para la mejora y 
optimización de procesos en Corredurías de seguros.

Desarrollo profesional Marca Personal y Visibilidad

• Bloque 4: Marketing Digital y Social Selling (8 h) 
Descubre cómo definir y atraer al cliente ideal (Buyer 
Persona) mediante estrategias de contenido; cómo 
mejorar la presencia digital y captación de clientes a 
través del Social Selling; cómo aplicar herramientas 
de marketing digital e IA para agilizar la generación 
de contenido y la prospección y cómo optimizar 
Google My Business para aumentar la visibilidad y la 
conversión.

Marketing Digital y Social Selling

Presencial-  

Online-  

Online-  

Online-  

¡Somos activistas en Seguros!

• Somos activistas en Seguros (8 h)
Comprender la importancia de implicar a jóvenes en 
los Colegios de Mediadores en la lucha de 
rejuvenecer el sector asegurador, participando o 
creando iniciativas que tengan un impacto real en la 
sociedad y el sector asegurador.

Presencial-  
Online-  

InnoSeguros

• Proyecto de innovación en el sector seguros (12 h)
La innovación tecnológica es la clave para 
diferenciarse en el mercado cambiante actual y hay 
nuevos retos como la IA que podemos integrar para 
mejorar procesos en el sector asegurador.

Online-  



• Bloque 2: Conectividad y aplicación Inteligencia Artificial (IA) en el sector seguros. 
Taller 1 (2 h):
• Conoce las claves de los modelos de Machine Learning
• Cómo conseguir que las máquinas auto aprendan de los datos y que se transforme 

en aplicaciones prácticas

Taller 2 (2 h): 
• Análisis de diferentes aplicaciones prácticas del funcionamiento de IA
• Ejemplos de herramientas que gracias a IA están transformando las empresas 

(campañas, ventas, atención al cliente, gestión de siniestros, renovaciones cartera…)

NUESTRO PROGRAMA 2025
Online Presencial

65% 35%

7 meses45 horas

BLOQUES FORMATIVOS | DETALLE DE CONTENIDOS

• Bloque 3: Desarrolla tu Marca Personal (4 h)
Taller 1 (2 h):
• Para qué una Marca Personal
• Tu “identidad profesional actual”
• Construye tu Marca Personal

Taller 2 (2 h): 
• Claves del liderazgo y la influencia
• Comunicación persuasiva en redes sociales
• Construye tu “Plan de Acción Individual

• Bloque 1: Emprender con éxito (8 h)
• Cambio mentalidad para el nuevo entorno asegurador
• Adaptarse al nuevo cliente digital
• Autoconocimiento (DISC), actitudes e inteligencia emocional en la venta

Desarrollo profesional Marca Personal y Visibilidad

• Bloque 4: Marketing Digital y Social Selling.
Taller 1 (4 h): 
• Herramientas de Marketing Digital para atraer y conectar con el cliente: Buyer Persona, 

Social Selling, escucha activa y plan de contenidos y red de contactos

Taller 2 (4 h):
• Prospección digital y herramientas para generar oportunidades de venta: Prospección 

en LinkedIn, creación de contenidos (Canva y ChatGPT) y Google My Business 

Marketing Digital y Social Selling

Presencial-  

Online-  

Online-  

¡Somos activistas en Seguros!

• Somos activistas en Seguros (8 h)
Comprender la importancia de implicar a jóvenes en los Colegios de Mediadores 
en la lucha de rejuvenecer el sector asegurador, participando o creando iniciativas 
que tengan un impacto real en la sociedad y el sector asegurador.

InnoSeguros

• Proyecto de innovación en el sector seguros (12 h)
La innovación tecnológica es la clave para diferenciarse en el mercado cambiante actual y 
hay nuevos retos como la IA que podemos integrar para mejorar procesos en el sector 
asegurador.

Conectividad e Inteligencia Artificial (IA) 

29 de abril de 10:00 a 18:00 (Madrid)

14 de mayo de 10:00 a 12:00

20 de mayo de 10:00 a 12:00 Online-  

23 de octubre de 10:00 a 18:00 (Barcelona)
Presencial-  
Online-  

11 de junio de 10:00 a 12:00

18 de junio de 10:00 a 12:00 Online-  

18 de septiembre de 10:00 a 14:00

29 de septiembre de 10:00 a 14:00

Online-  

Online-  

De mayo a noviembre Online-  
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